TOOL senseble

Fragenkatalog fur die
BGM Anbieterauswahl

Darum ist die Auswahl des richtigen
Anbieters so wichtig

Gerade bei einem Thema wie das BGM, sucht man nach
einem Kooperationspartner, mit dem man eine
langfristige Zusammenarbeit eingehen mochte. Denn
schlieBlich gehort das BGM zu den langerfristigen
Projektvorhaben in einer Organisation. Gerade wenn es
um die Einflhrung von BGM MaRnahmen geht, ist es
wichtig, Mitarbeitenden signalisieren zu kénnen, dass es
sich hierbei nicht um etwas Kurzfristiges handelt,
sondern sie sich auf eine langfristige gesundheits-
férdernde Unterstitzung verlassen kénnen.

So nutzt ihr den Anbieter
Fragebogen

Startet eure Anbietersuche mit einer Online
Recherche, geht auf Krankenkassen zu, oder fragt
euer Netzwerk nach Empfehlungen. Wenn ihr eine
Vorauswahl getroffen habt, konnt ihr BGM Anbieter
kontaktieren und in einem gemeinsamen Gesprach
Antworten auf die folgenden Fragen erhalten. Habt
ihr alle Gesprache gefuhrt, kdnnt ihr am Ende die
Antworten der Anbieter miteinander vergleichen und
den Anbieter wahlen, der zu eurem Unternehmen
und euren Zielen am besten passt.

Name Anbieter:

Kategorie Frage an den Anbieter Kommentar

Mit welchen Unternehmen arbeiten Sie
bereits zusammen?

Referenzen Haben Sie bereits Projekterfahrungen mit

Unternehmen unserer Grof3e / Branche /
Altersstruktur?

EUPD Research vergibt jahrlich die
Auszeichnung “Top Brand Corporate
Health”. Gehoren Sie auch zu den Top
Brands im Gesundheitsmanagement?

Auszeichnungen

Erflllt Ihre Dienstleistung die
Anforderungen der Paragrafen 20 SGB V
und 20b SGB V und ist damit steuerbefreit
nach Paragraf 3 Nr. 34
Einkommensteuergesetz (EStG)?

Zertifizierung
nach 820

Haben Sie ein spezielles Datenschutz-
Konzept fur die Verarbeitung der
Gesundheitsdaten, die Sie erheben?

Liegen alle Daten, die Sie speichern in

Datenschutz Deutschland oder der EU?

Kénnen Mitarbeitende unseres
Unternehmens ohne grofRen Aufwand die

Loschung all ihrer Daten bei lhnen
veranlassen?



Kategorie

Kennzahlen

Angebot testen

Angebot / Funktion Kommentar

Kénnen Sie eine Aussage darUber treffen,
wie gut lhr Angebot in Unternehmen
angenommen wird bzw. welche
Ergebnisse wir damit erwarten durfen?

Was sind aus lhrer Sicht die wichtigsten
Kennzahlen fir den Erfolgsnachweis?

Gibt es die Moglichkeit, dass wir das
Angebot kostenlos mit einer kleinen
Gruppe testen kdnnen?

Fur Strategieberatung: Kdnnen wir zum
Start mit einem Auftakt-Workshop starten
und dann Utberlegen, ob und in welchem
Umfang wir weitermachen?
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Daten-
sicherheit

Kommunikations-
konzept

Mehr-
sprachigkeit

Datum
Unternehmens-
grindung

Lassen Sie die Sicherheit lhrer IT-Struktur
regelmallig von externen Spezialisten
mittels eines Penetration-Tests
Uberprufen?

Welche Idee haben Sie, damit wir Uber die
Erstkommunikation méglichst viele
Mitarbeitenden erreichen und flr das
Angebot begeistern?

Kann man in der Kommunikation auch
mit Videos arbeiten, um die
Mitarbeitenden auf einer emotionaleren
Ebene zu erreichen?

Ist ihr Angebot neben der deutschen auch
noch in anderen Sprachen verfugbar?

Wie lange ist ihr Unternehmen schon am
im BGM Markt aktiv?
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